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สารเภสัชรังสี (radiopharmaceuticals) เป�นกลุ่มยาพิเศษกลุ่มหนึ่ง ท่ีนำมาใช้ทางการแพทย์ด้านเวชศาสตร์

นิวเคลียร์ (nuclear Medicine) ท้ังด้านการตรวจวินิจฉัย และด้านการบำบัดรักษาตามแต่ละชนิดของยาแต่ละ

ตัว ยากลุ่มนี้จะมีความพิเศษอยู่ท่ีมีสารรังสีหรือเรียกตามภาษาวิชาการว่า ไอโซโทปรังสีติดอยู่กับตัวยาด้วย 

หากใช้เป�นยาเภสัชรังสีสำหรับตรวจวินิจฉัย ก็มักจะใช้ไอโซโทปรังสีท่ีให้รังสีแกมมา เช่น technetium-99m 

หรือ iodine-123 หากเป�นยาเภสัชรังสีสำหรับบำบัดรักษา ก็มักจะใช้ไอโซโทปรังสีท่ีให้รังสีท่ีเป�นอนุภาคท่ีมี



ประจ ุเช่น iodine-131 rhenium-188 หรือ yttrium-90 และมีหลายตัวท่ีมีสมบัติท้ัง 2 อย่างคือ ให้รังสี

แกมมาด้วย ขณะเดียวกันก็ให้รังสีท่ีเป�นอนุภาคท่ีมีประจุด้วย อย่างกรณีของ iodine-131 และ rhenium-188 

เม่ือนำมาใช้งานท่ีเกิดประโยชน์ 2 ต่อในคราวเดียวกัน 

สารเภสัชรังสีถูกนำมาใช้ในทางด้านการแพทย์อย่างแพร่หลาย ในหน่วยงานเวชศาสตร์นิวเคลียร์ต่าง ๆ ท่ัวโลก 

รวมถึงในประเทศไทยด้วย ท่ีมีศูนย์บริการทางการแพทย์เวชศาสตร์นิวเคลียร์แล้วถึง 25 ศูนย์ ยาเภสัชรังสีทุก

ตัวท่ีใช้อยู่ในขณะนี้ ได้ผ่านการคิดค้นวิจัยพัฒนามาอย่างต่อเนื่อง บางตัวใช้เวลาเป�นสิบ ๆ ป� กว่าจะเป�นท่ี

ยอมรับ และได้รับการรับรองให้ใช้ได้อย่างเป�นทางการ 

  

สิ่งเหล่านี้หมายถึงค่าใช้จ่ายหรือต้นทุนของยาแต่ละตัว ท่ีกว่าจะวิจัยพัฒนามาได้สำเร็จ นำมาใช้งานได้อย่างมี

ประสิทธิภาพและปลอดภัยอาจจะต้องลงทุนนับพันล้านบาท ข้อมูลเหล่านี้ผู้ป่วยหรือผู้รับบริการหรือแม้แต่ผู้ท่ี

เก่ียวข้องกับวงการเวชศาสตร์นิวเคลียร์โดยตรงก็มักจะไม่ทราบ เพียงแต่หลายคนอาจจะสงสัยว่าทำไมยาเภสัช

รังสีบางตัวจึงมีราคาแพงมาก 

ถ้าหากจะดูตัวเลขต้นทุนของยาเภสัชรังสี เราจะเห็นตัวเลขชัดเจนจากผู้ประกอบการในอุตสาหกรรมการผลิต

ยา เช่น Shering หรือ Amershan ซ่ึงจากการเป�ดเผยของ Adrian D. Nunn สถาบันวิจัย Bracco Research 

USA ในวารสาร The Journal of Nuclear Medicine (Feb. 2007) พบว่า ในป�จจุบันค่าใช้จ่ายในการพัฒนา

ยาเภสัชรังสี จะต้องใช้เงินลงทุนสูงมาก และมีแนวโน้มว่าจะเพ่ิมข้ึนเรื่อย ๆ โดยเฉพาะในช่วงระยะเวลา

ประมาณ 10 ป�มานี้ ค่าใช้จ่ายในการพัฒนายา 1 ตัว จะตกประมาณ 100-200 ล้านดอลลาร์อเมริกันสำหรับยา

เภสัชรังสีตรวจวินิจฉัย และประมาณ 800-1,700 ล้านดอลลาร์อเมริกันสำหรับยาเภสัชรังสีบำบัดรักษา และ

จากข้อมูลล่าสุดพบว่า ช่วงป� 1999-2004 ท้ัง 2 บริษัทดังกล่าวต้องจ่ายเงินไปแล้ว รายละประมาณ 150 ล้าน

ดอลลาร์อเมริกัน โดยท่ียังไม่มีวี่แววว่าจะได้ยาตัวใหม่ หรือการได้รับการรับรองจาก FDA แม้แต่ตัวเดียว จาก

รายงานยังพบอีกว่า ต้นทุนหลักของการพัฒนายาเภสัชรังสี จะอยู่ในช่วงของการคิดค้นยาตัวใหม่ ช่วงการ

ทดสอบทางการแพทย์ระยะ 2 (phase II) ระยะ 3 (phase III) และในข้ันตอนการยื่นขอข้ึนทะเบียนยากับ 

FDA ท้ังนี้ยังไม่นับรวบตัวยาท่ีได้รับการวิจัยพัฒนา โดยหน่วยงานวิจัยของรัฐ หน่วยงานวิจัยอิสระ หรือสภาบัน

การศึกษา ซ่ึงจะมีความซับซ้อนยุ่งยากต่อการประเมินค่าใช้จ่าย 

ในแง่มูลค่าทางการตลาดพบว่ามีเพียงสารเภสัชรังสีสำหรับการบำบัดรักษาเท่านั้น ท่ีมีมูลค่าทางการตลาดท่ี

เป�นท่ีน่าสนใจของผู้ประกอบการ เนื่องจากผู้บริโภคหรือผู้ป่วยจะเป�นกลุ่มท่ีมีกำลังซ้ือสูง แต่กลุ่มยาเภสัชรังสีท่ี

ใช้สำหรับตรวจวินิจฉัยนั้น แม้ว่าจะมียอดขายสูงพอสมควร กลับมีมูลค่าท่ีไม่สูงพอเม่ือเทียบกับต้นทุนค่าใช้จ่าย

ท้ังหมด ตัวอย่างเช่น สารเภสชัรังสีสำหรับตรวจวินิจฉัย ตัวท่ีขายดีท่ีสุดสามารถทำเงินได้เพียงป�ละประมาณ 

400 ล้านดอลลาร์อเมริกันเท่านั้น จากท้ังหมดท่ีขายอยู่ประมาณ 10 ตัวยา ในจำนวนนี้มีอยู่ 3 ตัวยาท่ีเป�นยา

เก่า ท่ีเคยได้รับการรับรองมานานเกิน 10 ป�ข้ึนไป 



ถ้าเทียบกับต้นทุนค่าใช้จ่ายของเภสัชรังสี สำหรับตรวจวินจิฉัยแล้ว หากขายในราคา 100-200 ดอลลาร์

อเมริกันต่อโดส ผู้ผลิตจะต้องขายให้ได้ป�ละประมาณ 1 ล้านโดส จึงจะพอมีทางทำกำไรได้บ้าง โดยท่ียังไม่นับ

รวมความเสี่ยง จากการถูกแย่งตลาดจากยาตัวใหม่ ๆ สถานการณ์ของผู้ประกอบการผลิตยาเภสัชรังสี สำหรับ

ตรวจวินิจฉัยขณะนี้คือ ทำอย่างไรให้สามารถดำเนินธุรกิจต่อไปได้ โดยอาจจะหาวิธีการลดต้นทุน หรือไม่ก็ขาย

ในราคาท่ีทำกำไรได้บ้าง หรือต้องทำควบคู่กันไป ในแง่ของต้นทุนท่ีมองได้ง่ายท่ีสุดคือค่าใช้จ่ายในส่วนการ

ทดสอบทางการแพทย์ และการขอข้ึนทะเบียนยา ซ่ึงจะต้องเก่ียวข้องกับกฎระเบียบข้อบังคับของรัฐ จะ

ปรับปรุงอย่างไร ท่ีจะสามารถดำเนินการได้อย่างรวดเร็ว และเกิดความประหยัด หากทำได้จะมีส่วนช่วยลด

ค่าใช้จ่ายได้ส่วนหนึ่ง ในด้านการกำหนดราคาขายให้เหมาะสมมากข้ึนนั้น ถ้ามีการแข่งขันทางตลาดมาก ๆ ก็

ใช่ว่าจะทำได้ง่าย ๆ หากจำเป�นต้องปรับเปลี่ยนก็ต้องทำความเข้าใจให้ถูกต้องว่า การท่ีผู้ใช้บริการหรือผู้ป่วยได้

ซ้ือยา หรือรับบริการทางการแพทย์เวชศาสตร์นิวเคลียร์ ท่ีมีคุณภาพสูงในราคาต่ำกว่ามูลค่าแท้จริงนั้น จะส่ง

ผลร้ายต่อกระบวนการคิดค้นพัฒนายาตัวใหม่ ๆ ท่ีมีคุณภาพ ประสิทธิภาพดีกว่าเดิม หากผู้ประกอบการใน

อุตสาหกรรมผลิตยาเภสัชรังสี ไม่สามารถขายยาในราคาท่ีสะท้อนต้นทุนท่ีแท้จริงได้ พวกเขาก็อาจจะต้อง

เลิกราจากธุรกิจนี้ไปทีละรายสองราย ซ่ึงมีแนวโน้มเป�นไปได้สูงยิ่ง 

  

 


